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De honing die je in boerderijwinkels koopt komt in de meeste gevallen rechtstreeks van imkers en is dus WEL 
echte honing.� FruitMedia

Terugkijktip: 
Keuringsdienst van 
waarde over honing
Als je honing in de supermarkt 
koopt, loop je grote kans om voor 
de gek gehouden te worden. De 
meeste -goedkope- honing in de 
supermarkt is vooral suikerwater. 
De Keuringsdienst van Waarde 
vroeg zich af waarom de ene pot 
honing € 4,50 per kilo kost en de 
andere € 20,-. De Keuringsdienst 

ging op onderzoek uit en kwam 
tot schokkende conclusies. De 
meeste honing die in de super-
markt wordt aangeboden bestaat 
hooguit uit een klein beetje ho-
ning, aangevuld met heel veel 
goedkope suikersiroop uit onder 
andere China…. Deze suikersiroop 
is zo samengesteld dat de mees-

te laboratoria niet kunnen aan-
tonen dat het suikersiroop is en 
geen honing…. Nadat het team 
van de Keuringsdienst van waarde 
terecht kwam bij een laboratorium 
in Duitsland die dat wél kon, werd 
duidelijk hoeveel nephoning er 
verkocht wordt.

Sluipwespen 
houden niet van 
hitte
Sluipwespen zijn in teelten onder 
glas of plastic belangrijke bestrij-
ders van luizen. Hoe effectief ze 
luizen kunnen parasiteren hangt 
echter sterk af van onder ande-
re de temperatuur. Sluipwespen 
doen bij temperaturen van 18 tot 
20 °C vele malen beter hun werk 
dan bij hogere temperaturen van 
23 tot 30 °C, zo blijkt uit informa-
tie van de Belgische onderzoeks-
instelling pcfruit. Uit onderzoek 
blijkt dat zowel de parasitering 
(het aantal bladluizen waarin de 
sluipwesp een ei heeft gelegd) als 
het percentage bladeren zonder 

de door bladluizen afgescheiden 
honingdauw aanzienlijk hoger is 
bij lagere temperatuur (zie tabel 1).

Andere factoren
Naast de temperatuur zijn er diver-
se andere factoren die een succes-
volle bestrijding van luizen door 
sluipwespen beïnvloeden.
Zo hebben sluipwespen bloeiende 
planten nodig waar ze nectar kun-
nen halen. Deze nectar is nodig als 
energiebron voor de sluipwespen. 
Ook zijn sluipwespen zeer gevoe-
lig voor residu van insecticiden.

TABEL 1: Invloed van temperatuur op efficiëntie van sluipwespen
18-20 °C 23-30 °C

Geparasiteerde bladluizen 98 7
% Bladeren zonder honingdauw 98 0

Bron: pcfruit

www.rinieri.com

• BCS/ Pasquali compact tractoren tot 102 pk
• BCS/Pasquali tweewieltractoren 
• Rinieri fruitteeltwerktuigen
• Ilmer maaiers en hefmasten 
• Rink (klein) fruit compoststrooiers
• Olmi bladblazers
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U onderneemt, OFH verzekert
Met de brede weersverzekering van OFH kunt u 
zorgeloos ondernemen. Als door extreme weers-
omstandigheden uw oogst is beschadigd, zorgen 
wij ervoor dat de schade goed wordt geregeld.
OFH heeft geen winstoogmerk. Daarom ontvangen
bestaande leden in 2024 een korting van 20% op 
de hagelpremie!

De uitzending van de Keuringsdienst van 
Waarde over honing is via onderstaande 
url of de afgebelde QR-code terug te zien.
https://npo.nl/start/serie/keuringsdi-
enst-van-waarde/seizoen-24/honing_3/
afspelen



1/20242 DE

Multifunctioneel platform voor oogst en 
snoei
Importeur Dontec toonde op de 
Fruitteelt vakbeurs het multifunc-
tionele platform LADY van de 
Italiaanse fabrikant Frucotec. Op 
het elektrisch aangedreven plat-
form zit een elektrisch kantelbaar 
plateau waarop één voorraadbak 
past. Voorop het platform kunnen 
twee vorken worden gemonteerd 
om maximaal twee lege voorraad-
bakken mee te nemen. Middels 
vier bouten kan ook een werkpla-
teau met een vaste werkhoogte 
voor bijvoorbeeld snoeien of aan-
binden op het platform worden 
gemonteerd.

Specificaties
De LADY is geschikt voor twee 
plukkers en heeft een bedienings-
paneel voor onder andere het in-
stellen van de gewenste snelheid 
(traploos regelbaar 0 tot 3,5 km/
uur). De joystick heeft een start-
stopfunctie en er kan handmatig 
mee worden (bij)gestuurd (tijdens 
de werkzaamheden). De linker- en 
rechterwielen worden onafhanke-
lijk van elkaar aangedreven, zo-
dat sturen mogelijk is. Twee 850 
W-motoren zorgen voor de vier-
wielaandrijving. Met de Lithium-
ionaccu kan afhankelijk van de 

plukomstandigheden één tot drie 
dagen worden geplukt zonder op 
te laden. Een tweede accu is een 
optie. De accu’s zijn uitneembaar, 
zodat ze ook op het bedrijf opge-
laden kunnen worden.

Kisten lossen
Het lossen van een volle voor-
raadkist gebeurt door het plateau 
met de voorraadbak licht te kie-
pen middels een actuator (elek-
trische cilinder). Twee steunwie-

len achterop de machine zorgen 
ervoor dat twee beugeltjes die 
de kist tegenhielden inklappen 
waardoor de voorraadbak lang-
zaam op de grond glijdt. Dit los-
systeem is gepatenteerd en ook 
geschikt lossen op hellingen. 
Zodra de voorraadbak de grond 
raakt, kan de machine langzaam 
vooruit worden gereden totdat 
de voorraadbak volledig op de 
grond staat. De steunwielen voor-
komen tevens het achterover kie-

pen van de LADY tijdens het los-
sen. Vervolgens kan handmatig 
een nieuwe voorraadbak op het 
plateau worden gezet of er vanaf 
de vorken opgeschoven worden. 
Tijdens het lossen moet het be-
dieningspaneel opzij zijn geklapt.
Ten slotte kan de LADY veilig op 
een pallet worden gezet om te 
vervoeren of op te bergen. Het is 
zelfs mogelijk om een aantal pal-
lets met platforms erop op elkaar 
te stapelen en te vervoeren.

Proactieve technologie

Delan + kaliumfosfonaat
beschermt tegen schurft

BASF Nederland B.V. Agricultural Solutions | Postbus 1019 | 6801 MC Arnhem | T. (026) 371 72 71 www.agro.basf.nl | Facebook: @BASF.Agro.nl | X: @BASFagronl
Delan® Pro is een geregistreerd handelsmerk van BASF. Gebruik gewasbeschermingsmiddelen veilig. Lees voor gebruik eerst het etiket en de productinformatie.

Voorop de LADY kunnen twee vorken worden gemonteerd voor maxi-
maal twee lege voorraadbakken. � Arjan de Bruine

Met het gepatenteerde lossysteem (steunwielen met beugels) kan ook 
op een helling kisten worden gelost. � Arjan de Bruine

Met vier bouten kan een werkpla-
teau op de LADY worden gemon-
teerd. � Arjan de Bruine
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Automatisch 
op- en afrolbare 
folieoverkapping van 
FruitSecurity
FruitSecurity Holland en Fruit 
Support Europe toonden op de 
Fruitteelt vakbeurs op 24 en 25 
januari in Houten de allereerste 
betaalbare automatische folie-
overkapping voor de fruitteelt. 
Het foliedek kan in een paar mi-
nuten volledig automatisch wor-

den geopend of gesloten. De af-
gelopen jaren is het systeem in 
nauwe samenwerking met het 
Oostenrijkse FruitSecurity ont-
wikkeld en getest. Net als bij een 
handmatig ‘oproldek’ rolt de folie 
op een lange buis vanaf de goot 
van de constructie tot aan de nok 

op en af. Dit voorjaar wordt de 
eerste 2,5 hectare bij een fruitte-
ler gebouwd.
Via de url https://youtu.
be/5M0dAJLGwGg of de afgebeel-
de QR-code is een video van het 
automatisch oprollen te bekijken.

Meer dan alleen 
regenbescherming
Een foliekap dient in de eerste 
plaats voor regenbescherming, 
maar kan ook voor klimaatbeheer-
sing en vervroeging van de teelt 
worden gebruikt. Zo kan de over-
kapping bij dreigende nachtvorst 
in de bloei snel worden gesloten 
en weer geopend. Ook in de zo-
mer kan de kap bij bijvoorbeeld 
zonnig weer open blijven.  Op een 
perceel wat ook aan de zijkanten 
is gesloten kan door het al voor de 
bloei sluiten van de kap de oogst 
worden vervroegd. 
Het oogsttijdstip is nauw gere-
lateerd aan het bloeitijdstip. Een 
vroege bloei betekent een vroege-
re oogst. Om de bloei te vervroe-
gen moet de teler zijn boomgaard 
in de lente dus zo snel mogelijk 
warm zien te krijgen. “Dit kan door 
het sluiten van de overkapping 
zodat de boomgaard in de nacht 
niet afkoelt. Een nadeel is dan wel 
dat de eerste lente zonnestralen 
deels tegengehouden worden 
door het systeem. Met een auto-
matisch systeem zou de teler in de 
nacht het systeem kunnen sluiten 
en zodra de zon intensiteit hoog 
genoeg is de kap kunnen openen”, 
schrijft FruitSecurity Holland op 
haar website.

Reparatie-tape 
voor plastic 
tunnels en 
foliekappen

UV bestendige reparatietape met 
extreem goede kleefkracht voor 
plastic van tunnels, kleinfruit- en 
kersenoverkappingen enzovoort. 
Het enkelzijdig klevende repara-
tie-tape is universeel inzetbaar 
voor alle gebruikte kunststof folies 
in de fruitteelt. De transparante 
reparatie-tape heeft een extreem 

goede kleefkracht bij koude, hitte 
en vochtigheid. UV-stabiliteit vol-
gens fabrikant: 5 jaar
De reparatie-tape is leverbaar in 2 
breedtes: 8 en 16 cm. 1 rol bevat 
15 meter tape.
Kijk voor meer info op www.fruit-
teeltshop.nl/product-categorie/
folie-reparatietape/

Fruitteeltkrant-
nieuwsblog en 
social media
Het Nederlandse en Belgische 
fruitteelt-nieuws is ook te le-
zen in onze nieuwblog op de 
Fruitteeltkrant-website (www.
defruitteeltkrant.nl/category/
nieuws) of onze facebookpa-
gina (#fruitteeltkrant). 

Oppervlakte biologische 
landbouw in EU gegroeid; 
omzet gedaald
In 2022 was in de EU 16,9 miljoen 
hectare landbouwgrond in ge-
bruik voor de biologische pro-
ductie. Dit is 10,4% van het totale 
landbouwareaal. Ten opzichte van 
een jaar eerder nam de oppervlak-
te voor de biologische productie 
gebruikte grond met 5,1% toe. 
De via de detailhandel verkochte 
hoeveelheid biologische produc-
ten vertoonde in 2022 echter een 
lichte daling van 2,8%, zo blijkt uit 
de publicatie ‘The World of Organic 
Agriculture 2024’ van het Duitse 
Forschungsinstitut für biologischen 
Landbau FiBL.
Frankrijk is het land met het groot-
ste areaal aan biologische land-

bouw, gevolgd door Spanje, Italië 
en Duitsland. Het biologisch land-
bouwareaal is in 2022 met ruim 
800.000 hectare toegenomen. 
Griekenland en Italië kenden de 
grootste uitbreiding. 
In 2022 was in de EU 10,4% van 
de totale hoeveelheid landbouw-
grond in gebruik het biologisch 
landbouw. Oostenrijk spant met 
27,5% de kroon. Er waren in 2022 
ruim 418.000 biologische bedrij-
ven in de EU. Italië telt het hoog-
ste aantal biologische land- en 
tuinbouwbedrijven.
De detailhandelsverkopen van 
biologische producten in de EU 
bereikten in 2022 een totale waar-

de van 45,1 miljard euro. Duitsland 
was met 15,3 miljard de grootste 
markt. In 2022 daalde de verkopen 
van biologische producten bin-
nen de EU met 2,8% ten opzichte 
van 2021. Nederland vormde een 
uitzondering. Daar nam de om-
zet met 4,4% toe. In 2022 gaven 
inwoners van de EU gemiddeld 
102 euro per persoon uit aan bio-
logisch voedsel. In Zwitserland en 
Denemarken lag het besteding-
sniveau het hoogst met respec-
tievelijk 437 euro en 365 euro per 
hoofd van de bevolking. 

Scan de QR-code 
voor een directe 
link naar onze 
Fruitteeltkrant 
nieuws-pagina.

Link naar video 
automatisch oprol-
len van foliedek 
FruitSecurity 
overkapping.

FruitSecurity overkapping met automatisch oprolbaar dek boven kers
� FruitSecurity Holland

Kunststof 
voorraadbakken

Oersterk, strak design,  
lange levensduur
Productie in Zuid-Nederland  
(Helmond)
Familiebedrijf met ruim 60 jaar 
ervaring

Contact: Gerald Langerak                      
Tel.: +31 651 914 888       
Website: www.capp-plast.com                
E-mail: verkoop@capp-plast.com  



1/20244 DE

Nieuwigheden van de Fruitteelt Vakbeurs
Op 24 en 25 januari van dit jaar 
organiseerden de Nederlandse 
Fruittelers Organisatie (NFO) 
en FruitMasters de Fruitteelt 
Vakbeurs. De tiende editie van 
deze tweejaarlijkse beurs telde 
ruim 130 standhouders en trok 
zo’n 3.000 bezoekers. Op deze pa-
gina’s enkele van de vele op de 
beurs gepresenteerde producten.

24/7 koeling beheren
Het bedrijf Onmivent, leverancier 
van koelsystemen, toonde op de 

beurs een app waarmee de fruit-
teler niet alleen de koeling kan 
sturen, maar ook 24/7 volledig 
inzicht in alle belangrijke meet-
waardes heeft. Als een waarde te 
veel afwijkt krijgt de voor de koe-
ling verantwoordelijke persoon 
meteen een bericht en kan actie 
ondernemen.

Batterij voor 
stroomopslag
Veel fruittelers hebben zonnepa-
nelen op het dak van hun bedrijfs-
gebouwen liggen om in de eigen 
stroomvoorziening van met name 
de koelcellen te kunnen voorzien. 
Het opslaan van de zelf opgewek-
te stroom om op een later tijdstip 
zelf te gebruiken of desgewenst te 
verhandelen was tot nu toe tech-
nisch en financieel voor de mees-
te bedrijven nog niet interessant. 
Opslag van stroom in batterijsys-
temen komt echter steeds meer 
binnen bereik van met name telers 
met grotere koelcomplexen. Zo 
toonde het bedrijf Solarcomfort 
-onderdeel van de JC van Kessel 
groep uit Geldermalsen- een bat-
terijsysteem met een opslagcapa-
citeit van 100 kwh. Meerdere van 
dergelijke modules zijn aan elkaar 
te koppelen om de opslagcapaci-
teit te vergroten. 
Batterijsystemen kunnen voor drie 
verschillende doeleinden worden 
gebruikt:

1) 	Voor energiemanagement, 
ofwel het op momenten van 
overaanbod voor een lage 
prijs inkopen van stroom om 
deze op moment van schaar-
ste voor een hoge prijs weer 
aan het elektriciteitsnet te 
leveren.

2) 	Opslaan van de overproduc-
tie van de met eigen zonne-
panelen opgewekte stroom 
om bijvoorbeeld pieken in 
de eigen stroombehoefte op 
te vangen op momenten dat 

deze groter is dan de capaci-
teit van de elektriciteitsaan-
sluiting (maximaal 63 A)

3) 	Om in geval van een stroom-
storing te fungeren als 
noodstroomvoorziening

Volgens bedrijfsleider Alain Kaljee 
van Solarcomfort is een batterij-
systeem in ongeveer 5 jaar te-
rugverdiend. De aanschaf van 
een batterijsysteem van 100 kwH 
kost inclusief installatie rond de 
€ 50.000. Voor de grotere fruit-
bewaarders denkt Kaljee aan de 
installatie van meerdere modules 
met een totale capaciteit tussen 
de 250 en 500 kwh. Solarcomfort 
gaat dit voorjaar bij enkele grotere 
fruitbewaarders batterijsystemen 
plaatsen.

Sorteermachine voor 
‘alle’ fruitsoorten
Perfect / Van Wamel toonde op 
de beurs een kleine elektroni-
sche gewichtssorteermachine 
die geschikt is voor de sortering 
van abrikozen, pruimen, kiwi’s, 
perziken, appels, (ronde) peren, 
tomaten en zelfs meloenen. De 
Minigram 2 is van de Franse fabri-
kant Calibrex. Er zijn twee versie 
leverbaar: De Calibrex Minigram 
2 met 36 cups (Van Wamel noemt 
ze carriers) voor sortering van ap-
pels, peren en meloenen en de 
Calibrex Minigram 2+ voor klei-
nere fruitsoorten als kiwi, abrikoos 

en pruim. De machine heeft een 
weegbereik van 20 tot 2000 gram 
en 6 of 10 uitgangen.
Afhankelijk van soort vrucht vari-
eert de sorteercapaciteit van 1200 
kg/uur voor abrikozen tot 1500 kg/
uur voor appels.
De machine is volgens Perfect/
Van Wamel vooral geschikt voor 
kleinere fruitbedrijven

Onkruid spuiten en be-
mesten op de plaats 
waar het nodig is
Het bedrijf iQuus, onderdeel van 
GPX Solutions, toonde op de beurs 
onder andere de ‘spotspray’ on-
kruidspuittechniek en het kunst-
mest strooien op taakkaart.
GPX solutions ontwikkelt tech-
nieken om diverse werkzaam-
heden volledig autonoom en op 
basis van taakkaarten uit te voe-
ren. Doel is teeltmaatregelen als 
bemesting, groeibeheersing en-
zovoort optimaal af te stemmen 
op de verschillen in behoefte van 
de bomen of planten binnen een 
perceel.
Met behulp van de spotspray tech-
niek wordt er alleen herbicide ge-
spoten op plaatsen waar daad-
werkelijk onkruid staat. De voor-
delen in de vorm van besparing 
op onkruidbestrijdingsmiddelen 
zijn evident.
Technieken om binnen een per-
ceel meer gelijkmatigheid in groei 
en vruchtdracht te krijgen win-
nen aan terrein. iQuus ontwikkel-
de hiervoor de mogelijkheid om 
basis van een takkaart kunstmest 
te strooien.

Vogels uit windscherm 
verjagen met LaserOp
Een Nederlandse fruitteler ver-
jaagt sinds eind januari met een 
automatisch laserapparaat zang-
vogels uit zijn windhaag. Hij hoopt 
dat de zangvogels dit voorjaar 
minder in zijn windhaag nestelen 
en daardoor in de zomer en herfst 
de windhaag minder als uitvals-
basis richting het (rijpende) fruit 
gebruiken. Zeker als in de winter 
de windhaag nog kaal is, dringt 
de laserbundel goed door in de 
windhaag. Dit liet Marcel Oomen 
van Vogelverschikker.nl (Frijters 
Rijsbergen) tijdens de Fruitteelt 
vakbeurs weten. Overigens zorgt 
een smalle windhaag ook voor 
minder vogels; in een brede wind-
haag verschuilen vogels zich mak-

Met behulp van de spotspray techniek wordt er alleen herbicide gespo-
ten als er daadwerkelijk onkruid staat.� FruitMedia

App voor beheer van de koeling en inzicht in alle meetwaardes
� FruitMedia

Perfect/Van Wamel verkoopt naast de eigen Perfect sorteermachines 
ook een aantal types sorteermachines van de Franse fabrikant Calibrex.
� Perfect/Van Wamel

De ronde CALIBREX Minigran sorteermachine is leverbaar in een versie 
met grote cups voor de sortering van pitfruit of kleine cups voor steen-
fruit.� FruitMedia

Kunstmest strooien op taakkaart met de iQuus spreader.� FruitMedia

Batterijsystemen kunnen voor meer-
dere doeleinden worden gebruikt.
� Solar Comfort



1/2024 5DE

kelijker en is er meer plaats om te 
nestelen.
De teler verstoort de vogels met 
de LaserOp Automatic 200 (merk 
Ketrop) waarvan de laserstraal 350 
graden kan draaien en zowel hori-
zontaal als verticaal beweegt. Het 
bereik van de groene laserstaal 
is ruim 2.000 meter. Na het zelf 
instellen van het veldbereik be-
weegt de laserstraal volledig au-
tomatisch. Het apparaat moeten 
wel op hoogte worden geplaatst, 
bijvoorbeeld op een stapel stevig 
staande voorraadkisten. Om alle 
windhagen te bereiken verplaatst 
de teler het apparaat regelmatig.
Het laserapparaat wordt op een 
12 V-accu aangesloten met even-
tueel een zonnepaneel op een 
standaard. Een 230 V-adapter voor 
netstroom met kabel en stekker is 
optioneel.
Het afwisselen tussen - en het re-
gelmatig verplaatsen van de ver-
schillende vogelafweermiddelen 
(laserstraal, geluid of beweging) 
blijft noodzakelijk. Vogels mogen 
niet aan de afweermiddelen wen-
nen. (Arjan de Bruine)

Korting op premie 
en gegarandeerde 
schade-uitkering
Verzekeringsmaatschappij 
Vereinigte Hagel geeft een jaar-
lijkse premiekorting van 10% 
voor de Nederlandse fruittelers, 
die een verzekering sluiten voor 5 
jaar. In België zijn meerjarige con-
tracten voor de bredeweersver-
zekering, voorlopig wettelijk niet 
toegestaan. 
In geval van extreem veel scha-
degevallen zal de individuele 
teler zijn schade volledig uitge-
keerd krijgen, volgens de gekozen 
maximale uitkering, benadruk-
ken buitendienstmedewerkers 
Dirk de Jaeger en Jan van Lierop. 
“Vereinigte Hagel is in meerde-
re landen actief en viert in 2024 
haar 200-jarig bestaan. Dankzij 
het grote werkgebied en de solide 
buffers kunnen wij de schade-uit-
kering altijd garanderen”. Nieuw 
voor hardfruit is dat de dekking 
van hagelschade al aan het begin 
van de bloei ingaat. 

Sterkere onderstam dan 
M.9 gezocht
Boomkwekerij Botden & van 
Willegen informeerde de bezoe-

kers van de Fruitteelt Vakbeurs 
niet alleen over het assortiment 
appelrassen en mutanten, maar 
ook over twee nieuwe onderstam-
men: G-11 en M200. Op beide on-
derstammen groeien de daarop 
veredelde bomen sterker dan op 
M.9. Beide onderstammen combi-
neren ook een goede productivi-
teit met een goede vruchtmaat. 
G-11 is al wat langer bekend en er 
zijn de afgelopen jaren flink wat 
moerbedden voor de productie 
van deze onderstam aangelegd. 
Bomen op G-11 groeien volgens 
de informatie van Botden & van 
Willegen gemiddeld 15% sterker 
dan op M.9 en bomen op G-11 zijn 
15-25% productiever dan op M.9.
De onderstam M200 is van recen-
tere datum dan G-11. Van M200 
zijn net de eerste moerbedden 
aangelegd. Bomen op M200 
zouden gemiddeld 25% sterker 
groeien dan op M.9 en de bomen 
zouden volgens de tot nu toe be-

schikbare gegevens 35% produc-
tiever zijn.
De belangstelling voor onder-
stammen die een iets sterkere 
groei hebben dan M.9 groeit. Dit 
heeft te maken met belangrijke 
veranderingen in de appelteelt 
zoals zwakker groeiende rassen, 
veelvuldige herinplant, andere 
teeltsystemen en omschakeling 
naar de biologische teelt.

Sleuven spitten naast de 
tractor
Loonbedrijf G.J. van Doorn uit 
Houten ontwikkelde een spitma-
chine die naast de tractor plant-
sleuven kan maken. Op deze mani-
er is het mogelijk om ná het plaat-
sen van de (beton)palen sleuven 
de spitten of om eventueel sleuven 
te spitten op gerooide percelen 
waar de palen blijven staan.

Kies voor zekerheid, kies voor de Nr.1 in Europa

VEREINIGTE HAGEL
Postbus 7 | NL 9422 ZG SMILDE | Tel.: 0592 415581 | info@vereinigte-hagel.nl
www.vereinigte-hagel.nl

Brede weersverzekering op tijd in orde maken
U wilt toch ook de beste dekking voor uw fruit?
Maar wel tegen een scherpe premie
We komen graag bij u langs
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De LaserOp Automatic 200 van vogelverschrikker.nl 
� Arjan de Bruine

Boomkwekerij Botden & van Willegen presenteerde naast de Elstar PCP 
en de Pinova mutant Pinot Prince ook twee nieuwe appelonderstam-
men met iets meer groeikracht dan M.9� FruitMedia

De sleuvenspitmachine van loonbedrijf G.J. an Doorn� FruitMedia

Vereinigte Hagel biedt fruittelers 10% premiekorting als zij zich voor een 
periode van 5 jaar verzekeren� FruitMedia
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Minder investeren, meer rendement: start 
een winkel
Een investering in een boerderijwinkel levert – als je het goed doet-  meer rendement op dan eenzelfde investering in een nieuwe boom-
gaard. Bovendien zijn de risico’s en schommelingen in de opbrengst veel kleiner dan van een perceel fruit.

Wat kost tegenwoordig de aan-
leg van een nieuwe boomgaard 
met bijvoorbeeld appels, peren of 
kersen? Voor een moderne, inten-
sieve aanplant zit je al snel aan de 
€ 40.000 per hectare. Daar komen 
dan eventueel de kosten voor een 
hagelnet of foliekap nog boven-
op. De eerste drie tot vijf jaar (af-
hankelijk van de fruitsoort en ras) 
kost een nieuw perceel meer dan 
dat het opbrengt. Dit verhoogt de 
investeringskosten nog eens met 
zo’n € 10.000 per hectare.

Steeds meer winkels en 
automaten
De afgelopen jaren zijn veel te-
lers met een ‘huisverkoop’ ge-
start of hebben deze uitgebreid, 
gemoderniseerd of geprofessio-
naliseerd. Met name het aantal 
locaties met een of meer ver-
koopautomaten is fors gegroeid. 
De verschillen tussen de ene en 
andere boerderijwinkel zijn erg 
groot. De ene ondernemer ver-
koopt vanuit een leuk ingericht 
hoekje in de schuur de op het ei-
gen bedrijf geteelde producten, 
eventueel aangevuld met een be-
perkt assortiment andere verse 
- of verwerkte producten als sap 

en jam. In andere gevallen is de 
‘huisverkoop’ uitgegroeid tot een 
moderne boerderijwinkel met een 
breed assortiment verse - en ver-
werkte producten, kant- en klaar 
maaltijden en delicatessen, al dan 
niet aangevuld met horeca in de 
vorm van een koffiehoek, lunch-
room of terras.

Boomgaard vervangen 
of….?
Met een investering die overeen-
komt met die in twee hectare 
boomgaard bouw je een deel van 
je bestaande schuur om tot een 
aantrekkelijke winkel met bijbeho-
rende winkelinrichting en koop je 
wellicht zelfs een deel van je voor-
raad. De omzet van een boerderij-
winkel varieert van € 50.000 voor 
een kleine winkel tot € 400.000 
of meer voor de grotere. Met een 
beetje serieuze boerderijwinkel is 
een omzet van pakweg € 200.000 
per jaar haalbaar. Na aftrek van 
kosten voor personeel, inkoop 
enzovoort zal een marge van 10 
tot 15% van de omzet – dit is dus 
tussen de € 20.000 – en € 30.000 
overblijven. Groot voordeel ten 
opzichte van een boomgaard: de 
jaarlijkse schommelingen in om-

zet en risico’s zijn van een winkel 
veel kleiner dan van een perceel 
fruit.

Niet alleen consumenten
Bij een boerderijwinkel gaat in eer-
ste instantie de gedachte uit naar 
consumenten. Afhankelijk van het 
type winkel komen deze hun vers-
producten en/of cadeaupakketjes 
kopen. Wat is er immers leuker dan 
je familie, vrienden of kennissen 
te verrassen met lekkere streek-
producten? De zakelijke markt is 
wat dit laatste betreft minstens 
zo interessant als de consumen-
tenmarkt. Het gaat hierbij zeker 
niet alleen om de kerstpakketten. 
Die zijn natuurlijk mooi meege-
nomen, maar leveren maar ge-
durende een paar weken per jaar 
een extra omzet. Veel bedrijven 
en (semi-) overheidsinstanties wil-
len zich - als ze relatiegeschenken 
weggeven - onderscheiden met 
producten uit de streek. Levering 
van werkfruit kan ook interessant 
zijn, maar hiervoor gaan bedrijven 
en zelfs overheidsinstanties toch 
vaak shoppen en kiezen ze voor 
de goedkoopste aanbieder. Zo is 
het al voorgekomen dat een ge-
meente midden in een belangrijke 

fruitstreek een lokale leverancier 
verruilde voor een landelijk opere-
rende werkfruitleverancier. 

Activiteiten uitbreiden
De meeste boerderijwinkels zijn 
begonnen in een deel van een 
reeds bestaande schuur. Niet zel-
den is de winkel na een aantal ja-
ren ‘uit zijn jasje gegroeid’ en ont-
staat de behoefte naar een grotere 

winkel. Om de kosten van inves-
tering in nieuwbouw te dekken is 
een hogere omzet en marge no-
dig. Nieuwbouw biedt tegelijker-
tijd ook juist de mogelijkheid om 
een grotere omzet te halen, bij-
voorbeeld door het assortiment 
en dienstverlening uit te breiden 
(bijvoorbeeld met kant- en klaar 
maaltijden, bakkerijproducten, ca-
deaupakketten of horeca). 

Sinds 2021 is het aantal bezoeken aan de boerderijwinkels met 10% toegenomen� FruitMedia

Consument bezoekt 
vaker boerderijwinkel
Consumenten kopen bij boerde-
rijwinkels omdat de producten 
daar verser en van betere kwali-
teit zijn dan die in de supermarkt. 
Sinds 2021 is het aantal bezoe-
ken aan de boerderijwinkels met 
10% toegenomen, zo blijkt uit het 
Groot Nationaal Boerderijwinkel 
Onderzoek van marketingplat-
form Lekkerder Bij de Boer. Het 
marketingplatform voor boerde-
rijwinkels vroeg 1.160 mensen naar 
hun aankoopgedrag. Iets meer 

dan 1.000 van hen bezoeken re-
gelmatig een boerderijwinkel. 
Van de respondenten zegt  84% 
in boerderijwinkels te kopen om 
daarmee de lokale productie 
en economie te ondersteunen. 
Duurzaamheid is voor 69% van de 
ondervraagden een van de rede-
nen om boerderijwinkels te bezoe-
ken. Het grootste obstakel voor 
consumenten om in een boerde-
rijwinkel te kopen, is de afstand 
die ze daarvoor moeten afleggen. 
Daarnaast bieden boerderijwinkel 

over het algemeen niet het volle-
dige boodschappenpakket. Dit is 
voor veel consumenten een reden 
om niet naar de boerderijwinkel, 
maar naar de dichtstbijzijnde su-
permarkt te gaan.
Meer dan de helft zou wel online 
bij de boer willen bestellen, maar 
alleen als de prijzen concurrerend 
zijn met die in de supermarkt of als 
de producten in de boerderijwin-
kel biologisch of op een andere 
manier duurzamer geproduceerd 
zijn. (bron: NieuweOogst)

Locatie zegt 
niet alles
Een locatie dicht bij een grote 
stad heeft ongetwijfeld voorde-
len, maar locatie zegt niet alles. 
Er zijn talloze voorbeelden van 
boerderijwinkels ‘in the middle 
of nowhere’ met een fantasti-
sche omzet. Veel consumenten 

zijn kennelijk bereid om op de 
fiets of in de auto te stappen 
om ‘bij de boer’ hun inkopen te 
doen. Kwaliteit, prijs, duurzaam-
heid, een korte keten, beleving 
en de gunfactor zijn hierbij be-
langrijke argumenten. 

Investeren in verkoop levert vaak meer op dan investeren in productie
� FruitMedia

Cadeaupakketten voor de zakelijke markt is een aantrekkelijke bron van 
inkomsten voor een boerderijwinkel� FruitMedia



1/2024 7DE

Fruitteeltshop producten voor 
boerderijwinkels
De Fruitteeltshop levert promotiemateriaal voor boerderijwinkels alsook een assortiment exclusieve food-producten waarmee boerde-
rijwinkels zich kunnen onderscheiden. 

Het aspergeseizoen 
nadert
Het is bijna zo ver. Het asperge-
seizoen begint. De Fruitteeltshop 
heeft een aantal standaard ont-
werpen voor beachvlaggen en 
PVC-spandoeken met afbeeldin-
gen van asperges.
Kijk voor meer info op www.fruit-
teeltshop.nl/winkel of scan de 
QR-code

Beachvlaggen asperge

PVC spandoeken asperge

Promotiemateriaal 
voor aardbeien
Hoe trek je de aandacht van 
voorbijgangers? Met een levens-
grote aardbei, of met een opval-
lend reclamebord, een vlag of 
spandoek? De Fruitteeltshop 
heeft het allemaal.. 

Beachvlaggen
Beachvlaggen zijn leverbaar in 
2 maten en met of zonder mast 
en grondpin. 
Tip: Koop 1 vlag met mast en 
grondpin en een of meer losse 

vlaggen om gedurende het sei-
zoen te wisselen. Kijk voor een 
overzicht op www.fruitteelt-
shop.nl/product-categorie/
beachvlaggen/

PVC Spandoeken
Kies uit een van de standaard 
ontwerpen. Bijpassende bui-
zenframes en elastieken zijn 
apart te bestellen. Kijk voor 
een overzicht op www.fruit-
teeltshop.nl/product-categorie/
spandoeken-en-buizenframes/

Aardbeiensecco en – stroop
Verras uw klanten eens met 
iets wat je niet in iedere land- 
of boerderijwinkel tegen-
komt: Aardbeiensecco en 
Aardbeienstroop.

Aardbeiensecco is een spran-
kelende fruitwijn of fruitpro-
secco met 9% alcohol. Onze 
aardbeiensecco is uiteraard ge-
maakt van aardbeien en niet zo-
als andere fruitsecco’s van wijn 
met toegevoegd kunstmatig 
aardbeienaroma….
Leverbaar in flessen van 0,75 l en 
piccolo flesjes van 200 ml.

Loonse stroop
Heb je de aardbeienstroop van 
de Loonse stroopfabriek al eens 
geproefd? Een prachtig product 
als ‘bijverkoop’ (of zoals ze het in 
vakjargon noemen ‘cross-selling’ 
bij verse aardbeien.

Kruidensiroop voor alcoholvrije 
vruchtenpunch of glühwein 
Geef je appelsap nog meer smaak 
met de Sirup kruidensiroop.

De siroop bevat in geconcen-
treerde vorm alle kruiden en 
specerijen die ook in Glühwein 
zitten. Dit is: kaneel, kruidna-
gel, steranijs, sinaasappelschil, 
citroenschil en kardemon, 
Door toevoegen van 1 deel Sirup 
kruidensiroop aan 5 delen warm 
appelsap ontstaat een heerlij-
ke appelpunch. In combinatie 
met rode wijn is in een hand-
omdraai een heerlijke Glühwein 
te maken. 
Meer info: kijk op www.fruit-
teeltshop.nl/product-categorie/
sirup-kruidensiroop/
Of scan de afgebeelde QR-code

Appel-sinaasappelpunch
Tip: een appel-sinaasappel-
punch als variant op de ap-
pelsappunch: Deze maak je met 
4 delen appelsap, 1 deel sinaas-
appelsap, 1 deel Sirup kruiden-
siroop. Met een scheut calvados 
er door is eenvoudig een lek-
kere, alcoholhoudende variant 
te maken.

Kersenstroop van Greetje
Greetje heeft van échte Betuwse 
kersen de lekkerste kersenstroop 
gemaakt. Heerlijk op de boter-
ham, maar bijvoorbeeld ook bij 

het diner in combinatie met (var-
kens)vlees.
De kersenstroop is voor verkoop 
onder private label ook leverbaar 

zonder Greetje etiket. Kijk voor 
prijzen op onze website

Sprankelende aardbeiensecco 
� Fruitteeltshop

SpandoekenBeachvlaggen

Loonse aardbeienstroop
� Fruitteeltshop

Maak de lekkerste appelsap-
punch met de Sirup kruidensi-
roop � Fruitteeltshop

Greetje Betuwse kersenstroop
� Fruitteeltshop

Private label appel-, peren- en kersenstroop
� Fruitteeltshop

Meer info 
over de Sirup 
kruidensiroop
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Hazelnotendag op vrijdag 
16 augustus 2024 
Op vrijdag 16 augustus is de al weer 7e editie van de hazelnotendag. De locatie 
is dit jaar het bedrijf van Gaston Michielsen in het Nederlandse Rilland.

De teelt van hazelnoten vindt in 
Nederland en België vooral klein-
schalig plaats. Echter niet bij ak-
kerbouwer Gaston Michielsen. Na 
een diepgaande oriëntatie in bin-
nen- en buitenland schakelde hij 
recent zijn akkerbouwbedrijf deels 
om naar de teelt van hazelnoten. 
Er is volgens de kenners vraag 
naar grote uniforme partijen van 
inheemse hazelnoten. Enerzijds 
is er behoefte aan grote, smaak-
volle tafelnoten, anderzijds is er 
ook behoefte aan kleinere indus-
trienoten. De in 2019 verschenen 
publicatie ‘De teelt van hazelno-

ten´ biedt startende pioniers een 
waardevolle bron van informatie 
over de notenteelt.

Programma 7e 
hazelnotendag.
Inloop vanaf 12:30 uur. Er is 
een kleine bedrijvenmarkt van 
toeleveringsbedrijven.
13.00	� Start programma met ver-

welkoming en voorstel-
ling bedrijf door Gaston 
Michielsen

13.30	� Demo machines begeleid 
door Peter Kuijlen, ZHE 
Trading.

14.45 	�De teelt van hazelno-
ten in Nederland door 
de Nederlandse Noten 
Vereniging (NNV).

15.00 	Pauze
15.30	� Tips voor een goede haze-

laar bodem. door Marcel 
de Jong, Bodem&Groen.

15.45 	�Rondgang perceel met 
Gaston Michielsen. 
Aandacht voor fertiga-
tie via de ondergrondse 
druppelleiding, de jonge 
aanplant waar zowel 
de gangbare rassen als 
USA-hybriden worden 
besproken. 

17.30	 Rondvraag
18.00	Einde

Locatie
Dameshoeve Agro; Damesweg 3, 
4411 SP  Rilland (NL)
Toegang is gratis dankzij de spon-
soren, inschrijving is niet nodig, 
parkeergelegenheid is aanwezig. 

Sponsoren 
Nederlandse Noten Vereniging, 
De Veredelde Walnoot en ZHE 
Trading. 

Adverteren in  
De Fruitteeltkrant
De Fruitteeltkrant is een gratis 
krant die wordt gestuurd naar 
ongeveer 2.200 fruittelers, toele-
veringsbedrijven en overige sta-
keholders in Nederland. Met een 
advertentie in De Fruitteeltkrant 
bereiken toeleveringsbedrijven 
heel gericht hun (potentiële) doel-
groep; de fruittelers in Nederland.
In De fruitteeltkrant kunnen toe-
leveringsbedrijven in de vorm van 

een advertorial zichzelf, hun pro-
ducten of diensten onder de aan-
dacht van vrijwel alle fruittelers in 
Nederland en een groot aantal in 
België brengen. Daarnaast is het 
mogelijk om kleinere advertenties 
in De Fruitteeltkrant te plaatsen.
Meer informatie over het plaatsen 
van advertenties of advertorials 
is te vinden op www.defruitteelt-
krant.nl.

Ontdek de

Complete bescherming tegen 
schimmels en verbetering van 
bloemkwaliteit

• Systemische werking
• Flexibele spuitintervallen
• Binnen twee uur regen vast

Gebruik gewasbeschermingsmiddelen veilig.
Lees vóór gebruik eerst het etiket en de productinformatie. 

Voor meer informatie over Luna Care, 
bezoek agro.bayer.nl of vraag ernaar 
bij uw lokale distributeur en/of adviseur.

www.defruitteeltkrant.nl
DE

De hazelnotendag is dit jaar op vrijdag 16 augustus� Pixabay


